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el negocvo de
los ‘profes’
adomicilio

REFUERZO La compaiifa
francesa factura 300.000
euros al afio por clases
particulares y ya ha tenido
1100 alumnos en Mélaga

TARIFAS Con precio_s,de
entre 20 y 30 euros la hora,
el 96% de los alumnos
terminan aprobando , 4
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Unos 1.100 alumnos malaguefios han recibido ya sus servicios, con ‘mates’, fisica o quimica

y lengua como estrellas

———

Acadomia recicla el éxito de
los profesores a domicilio

La compafifa francesa factura 300.000 euros en Malaga por su servicio
de clases particulares y personalizadas, con un elenco de 150 profesores

La idea es tan simple como
la del profesor particular de
toda la vida, pero con un
método sistematizado y con
un elenco de nivel. De este
meodo, el estudiante tiene
muchas papeletas para
llegar al éxito.

JOSE VICENTE RODRIGUEZ. Milaga

» La compatiia francesa Acado-
mia, creada en 1989 para ofrecer
servicios asistenciales de enge-
fianza a domicilio, inauguré en
2004 su primera franquicia espa-
fiola en Mélaga capital debido a
los vinculos familiares de su fun-
dador, Thierry Romero, situan-
do ademids en Estepona sus ofi-
cinas centrales para todo el pais.
Tras recibir en estos afios a casi
1100 alumnos y trabajar con 940
profesores, Acadomia ha trasla-
dado su sede malaguena de la pla-
za de la Constitucion al Paseo de
Reding, Elaltimo curso se cerrd
con 350 alumnos y una factura-
cién de 300.000 euros.

La directora de Acadomia en
Malaga, Alexandra Jullien, sefia-
la que el actual problema educa-
tivo que se registra, no sélo en Es-
pana, sino en muchos paises oc-
cidentales, arrancan de las
dificultades, sobre todo, de orga-
nizacion, gestion del iempoy téc-

:SORES A DOMICILIO

1 EUROPEO

nicas de estudio de los alumnos.
“Muchos estudiantes no apren-
den aunque se encierren dos ho-
ras en su habitacion. Pierden el
tiempo frente al libro precisamente
porque desconocen cualquier téc-
nica de trabajo intelectual y pre-
cisan de alguien para que se pon-
gan con ellos”, comenta Jullien,

Sede. Alexandre Jullien, en Ia oficina del Paseo de Redling: ¢ mares

que anade que el actual marco es-
colar, con clases de entre 30 y 35
alumnos, no favorece una aten-

«cion personalizada por parte de

los profesores. De esta forma, es
frecuente encontrar a muchos
alumnos, sobre todo en 2°y 3°de
ESO, presos de una gran des-
motivacion.

LOS DATOS o

Profesorado y tarifas
Elelenco de profesores -hay al
menos 150 disponibles en
Malaga- es seleccionado de
entre docentes enactivo que
blscanunos ingresas extra, v
conlos que sefirmaun
contrato mercantil para que
cobrenapartirde las clases
queimpartan. Los precios
oscilanentre los 20y 30 euros
ala hora (dependiendode la
especializacion delamateria).
ylamediaguesellevael
profesor por clase es de 14
BLIMOS,

Muchos aprobados
Acadomia presefitaun 96%
tle aprobados entre todlos los
alumnes gue han impartido
clases durante Ln periodo
1gual o superiora3meses. En
Espafia se prevé facturar para
el curso2008-2009 un total
de 8 3millones de euros.

Fisica y quimica, matematicas
einglés, ademas de lengua son las
asignaturas que peor llevan los es-
tudiantes malaguefios, y por las
que sus preocupados padres més
acuden a Acadomia. El periodo cri-
tico de mayor demanda abarca de
abril a mayo, cuando todo el mun-
do se da cuenta de los problemas
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yacuden con urgencia a contratar
los servicios de la empresa. Jullien,
sin embargo, sefiala que este modo
de proceder mas adecuado, ya que
se puede saturar al alumno con
maratonianas jornadas con varias
horas extra de estudio.

“Es mejor prevenir, y con una
o dos horas a la semana desde no-
viembre, cuando se detectan los
primeros problemas, antes que
poner tres al dia porque se acer-
ca el final de curso”, explica. Sin
embargo, y por lo general, se in-
crementa la demanda tras los sus-
pensos, siendo especialmente cu-
riosos los casos de “desespera-
dos” que acuden en los Gltimos
dias de agosto.

Método. » Las clases son siem-
pre a domicilio, individuales (sal-
vo excepciones como algtin caso
de gemelos) y con el horario que
dispongan los padres, aunque
en verano, para clases de recupe-
Tacion, se va por la mafiana.

El elenco de profesores —ac-
tualmente hay unas inmediata-
mente 150 disponibles en Mala-
ga— es seleccionado de entre do-
centes en activo que buscan unos
ingresos extra, y con los que se fir-

- ma un contrato mercantil. A los
candidatos se les realiza un ex-
haustivo examen para comprobar
su nivel pedagégico y se les pide
un seguimiento personalizado del
alumno. Los padres siempre tie-
nen la potestad de cambiar de pro-
fesor si asilo desean.

Acadomia cuenta con 45 agen-
cias en Espafia distribuidas en 17
provincias, de las cuales 8 son
propias y 37 franquiciadas. Ma-
drid, con 17, Barcelona (6), Va-
lencia (3) y Sevilla (2) son las que
cuentan con mayor presencia. En
2006 se da inicio a la expansién
de Acadomia en Alemania y en
2008 en Portugal, alcanzando 133
agencias distribuidas entre los
cuatro paises europeos con pre-
sencia: 80 en Francia, las citadas
45 en Espafia, 7 en Alemania y
len Portugal. m




