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Clases particulares ‘a la carta’

|La empresa francesa de profesores a domicilio Acadomia busca mas franquicias en Espana

“A cada alumno le disefiamos un
traje a medida, lo cogemos en un
nivel determinado y vemos hasta
donde hay que ir para obtener
buenos resultados”. Asi define el
director general de Acadomia,
Bruno Comellas, el servicio que
ofrece la empresa lider en clases
particulares en Francia, que quie-
re ampliar su red de franquicias
en Espafia. Actualmente cuenta
con 14 centros en nuestro pais,
aunque laidea del presidente y de
uno de sus fundadores, Thierry
Romero, es finalizar el afio 2005
con 35.

Acadomia ha elegido Andalu-
cia para seguir su expansion por

Espaiia. Bruno Comellas y Thie-
rry Romero buscan ampliar su ne-
gocio en el mercado andaluz an-
tes de proseguir por otras comuni-
dades autonomas espafiolas y dar
el salto a Bélgica, Holanda y Ale-
mania. Con 63 centros en Francia
y un volumen de negocio este afio
de 68 millones de euros, los res-
ponsables de la empresa confian
en alcanzar en seis afios 60 fran-
quicias en Espafia y cotizar en la
Bolsa de Madrid. Ya lo hacen en
la de Paris desde el afio 2000.
Para ampliar su red en Espa-
fia, Thierry Romero se desplaza
en busca de franquicias desde la
sede central de su empresa, situa-
daen Estepona (Malaga), a varias
ciudades que han sido elegidas

previamente por el nivel de renta
y el niimero de habitantes, siem-
pre superior a100.000. Los servi-
cios de esta empresa francesa es-
tan dirigidos a familias con me-
dio o alto poder adquisitivo.

“Lo normal es gastarse entre
350 euros y 500 euros por 24 ho-
ras de clases particulares. El nivel
del alumno, la distancia dela casa
e incluso el caché del profesor de-
termina el precio que paga la fa-
milia. Hay cuatro tarifas distin-
tas. Intentamos conocer el nivel
del alumno para ver el niimero de
clases que va a necesitar. Y no
creemos que una hora de clase an-
tes del examen vaya a solucionar
los problemas del estudiante”, ex-
plica Comellas.
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Acadomia cuenta con 63
centros en Francia y un
volumen de negocio de
68 millones de euros.
Cotiza en la Bolsa de Pa-
1is desde el afio 2002

En Acadomia, los profesores
se desplazan ala casa del alumno
e incluso en vacaciones la empre-
satiene sedes en los lugares de ve-
raneo para que los estudiantes
puedan seguir sus clases. “En Es-
pafia vemos, por ejemplo, que mu-
chos madrilefios se desplazan ala
Costa del Sol y queremos ofrecer
a las familias durante los meses
dejulio y agosto los mismos servi-
cios que en la capital, seguimos
las migraciones de nuestros clien-
tes”, sefiala Romero.

Convencidos del éxito de su
empresa en Espafia, “porque la
educacion esta igual de masifica-
da que en Francia, los padres y
madres trabajan todo el dia y ca-
da vez van a ser mas necesarias
las clases particulares”, los respon-
sables de la empresa sefialan que
el 30% o0 35% de las familias espa-
folas puede pagarse este servicio.
Actualmente, segin Comellas,
2.400 alumnos espafoles reciben
la visita de profesores de Acado-
mia en sus casas.



