LA GACETA (22-01-07)

Acadomia demandari a otras
marcas tras ganar a Educabitat

El tribunal corrobora que la marca espafiola es un plagio de la gala

M. CUPEIRO

Madrid. La cadena gala dé

clases particulares a domici-
lio Acadomia prepara de-
mandas contra las empresas
que considera que han pla-
giado su método de trabajo.
Sin dar nombres, el director
general de la marca, Bruno
Comellas, apunta que ya tie-
nen dispuesta una denuncia.

La ensefia ha tomado esta
determinacion después de
que el juez le haya vuelto a

dar larazon en la guerra que

mantiene con Educabitat.
Acadomia-podria dar carpe-
tazo a su enfrentamiento con
Educébitat, una vez el juez
ha vuelto a darle la razén al
desestimar el recurso de ape-
lacién de Educabitat contra
el auto en el que el magistra-
do determinaba que la espa-
fiola plagié lametodologia de
lamarca francesa.

Comellas apunta que la
profesionalizacién del servi-
cio de las clases particulares
a domicilio es novedoso en
Espaiia y que gran parte de
las marcas que se han creado
copiando su metodologia.
“;Por qué no se crearon an-
tes?, porque nos estan co-
piando”, indica Comellas.
Una situacién que considera
que mas que perjudicar su
gestién desacredita al sector.

Esta actividad cuenta con
otras firmas como Educa-
System, que no es franquicia;
En Clase, recién lanzada al
mercado; +Estudio o Talen-
ta, entre otras.

- La historia de Educabitat
y Acadomia comenzd en
2003. Antes de abrir su pri-
mer centro de Educéibitat,
José Maria Cortes, firmo un
contrato para ser franquicia-
do de Acadomia. Segtin cuen-
ta Comellas, mientras traba-
j6 con ellos tuvo acceso a to-
do su saber hacer. Una meto-
dologia que después copiaria
para emprender la apertura
de su cadena. Hoy en dia
Educabitat cuenta con 16
centros operativos y prevé la
apertura de ocho centros
mas, seglin consta en su web.

Acadomia esta también presente en Alemania, Polonia, el Benelux, Portugal y, en breve,

en Marruecos, donde negocia la concesion de su master a empresarios locales.
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El dictamen del juez obli-
ga a Educabitat — que con-
trato para su defensa el servi-
cio legal de Tormo & Asocia-
dos— a indemnizar a Acado-
mia con 22.500 euros mas
52,05 euros por cada dia que
ha permanecido abierto.

Todo este lio judicial no

ha perjudicado el desarrollo
de Acadomia. La ensefia, que
prevé alcanzar en breve los
50locales, emprendera ahora
la segunda fase de su desa-
rrollo. En esta etapa abrira
unos 30 centros mas peque-
fios, destinados a poblacio-
nes de 50.000 habitantes.

UNA HISTORIA
QUE NO ES DEL
TODO NUEVA

Lo sucedido entre Acado-

mia y Educébitat no es
:evo. Cada historia es tnica y
diferente, pero lo cierto es que
no es la primera vez que de una
marca nace otra. Los tribunales
son testigos de la demanda in-
terp&esta por Carlin contra Fol-
der ;ﬁor competencia desleal.
Foldgr es una enseiia de pape-
lerias creada por una ex socia
de Carlin. Multiaventura se puso
en mareha después de que su
franquiciado pasara cuatro
afios en Indiana Bill. Caso dis-
tinto es el de AB Club del Viaje
creada por los franquiciados de
Alpina Tours antes de que ésta
cerrara. £l creador de Arreglos
& Co. es un ex director de Ex-
pansion de La Retoucherie de
Manuela. Nacex también vivi6
la escisién de un grupo de fran-
quiciados que fundd Bbpack y
los creadores de Canas y Tapas
pusieron en marcha Terrabacus.




